[image: image1.png]



ПАРТНЕРСКАЯ ПРОГРАММА

для 1С: Франчайзи

ПО ПРОДВИЖЕНИЮ ПРОГРАММНЫХ ПРОДУКТОВ

СЕМЕЙСТВА «НЕОСИСТЕМЫ: ЛЕСОЗАВОД»

Компания «Неосистемы Северо-Запад» работает на рынке информационных технологий с 1991 года и предоставляет услуги по оптимизации бизнес-процессов предприятий. 

Основные направления деятельности компании:

· создание, развитие и сопровождение Автоматизированных Систем Управления Предприятием (АСУП);

· разработка, продажа и внедрение собственного программного обеспечения - отраслевого для предприятий лесопромышленного комплекса и специализированного для производственных предприятий любой отрасли;

· продажа, внедрение и сопровождение стандартных решений фирмы «1С» и решений партнеров сети «1С: Франчайзи» для производственных и торговых предприятий;

· оказание услуг по управленческому финансовому, производственному и обучающему консалтингу.

Рассматривая лесопромышленный сектор как приоритетный в своей деятельности, компания «Неосистемы Северо-Запад» разработала и успешно внедряет семейство отраслевых программных продуктов «Неосистемы: Лесозавод». Разработанные и проверенные многолетней практикой типовые решения для лесозаготовительной и деревообрабатывающей промышленности позволяют выполнять работы по автоматизации в сжатые сроки и с высокой надежностью достижения успеха.
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Отраслевые решения «Неосистемы: Лесозавод» имеют сертификат «1С: Совместимо», что дает пользователям возможность сократить затраты на внедрение и упростить дальнейшую работу. 

Программные продукты семейства «Неосистемы: Лесозавод» успешно используются в леспромхозах, на лесозаводах, предприятиях целлюлозно-бумажной промышленности как в Республике Карелия, так и в других регионах России. Постоянно расширяемая партнерская сеть, объединяющая ряд региональных ИТ-компаний, позволяет активно продвигать семейство программных продуктов «Неосистемы: Лесозавод» на Российском рынке. 

Семейство «Неосистемы: Лесозавод» включает следующие отраслевые программные продукты:

· «Неосистемы: Лесозавод»

· «Неосистемы: Лесозавод. Зарплата и Кадры»

· «Неосистемы: Технико-экономическое планирование»

· «Неосистемы: Учет лесозаготовок»

В ближайших планах компании выпуск решений для целлюлозо-бумажной промышленности на платформе «1С: Предприятие 8.0» и развитие функциональных возможностей продуктов линейки продуктов «Неосистемы: Лесозавод».

Мы приглашаем к совместному сотрудничеству партнеров фирмы «1С» для распространения и продвижения программных продуктов «Неосистемы: Лесозавод» в регионах России! Компания «Неосистемы Северо-Запад» - это надежный партнер, обладающий не только богатым опытом в сфере информационных технологий, но и хорошей деловой репутацией среди своих партнеров и клиентов.
Описание партнерской сети:

Нашими партнерами являются более 20 «1С: Франчайзи» в разных регионах России. Среди них региональные дистрибьюторы фирмы «1С» в Санкт-Петербурге, Иркутской области, Хабаровском и Приморском крае. 

За последний год общее количество наших партнеров увеличилось на 2/3, сейчас практически во всех регионах, лидирующих по объемам продукции ЛПК, отраслевые решения нашей компании представлены местными «1С: Франчайзи».

Преимущества партнерства с компанией «Неосистемы Северо-Запад»

· Расширение ассортимента предлагаемых продуктов за счет включения хорошо известных потребителю отраслевых решений компании «Неосистемы Северо-Запад»;
· Маркетинговая поддержка мероприятий по продвижению программных продуктов в Вашем регионе (макеты листовок, рекламных блоков, информационных материалов, презентации по продуктам, совместное участие и поддержка при участии в отраслевых выставках, совместное проведение и поддержка при проведении семинаров по продуктам  и т.п.);
· Методическая поддержка партнеров компании по специфике управления и учета на предприятиях ЛПК (линия консультаций, организация и проведение совместных методических/ методологических семинаров для партнеров и клиентов);
· Техническая поддержка компании «Неосистемы Северо-Запад» при продаже, внедрении, адаптации и сопровождении программных продуктов семейства «Неосистемы: Лесозавод» (своевременные обновления в соответствии с изменениями законодательства);
· Информационная поддержка мероприятий по продвижений программных продуктов в Вашем регионе (публикация рекламной информации на сайте компании, в отраслевых и электронных СМИ);
· Частичная компенсация Ваших затрат на рекламу и продвижение программных продуктов «Неосистемы: Лесозавод» (оговаривается индивидуально);
· Подарки и дополнительные скидки для партнеров – лидеров продаж продуктов компании;

Условия партнерства

С фирмой-Партнером заключается Партнерское соглашение и разрабатывается комплекс мероприятий, направленных на продвижение программных продуктов «Неосистемы: Лесозавод» в регионе Партнера. На основании достигнутых договоренностей разрабатывается индивидуальная схема компенсации затрат Партнера на планируемые мероприятия.
Обязательства компании «Неосистемы Северо-Запад» перед фирмой-Партнером

Для успешной работы Партнера с клиентами компания «Неосистемы Северо-Запад» обеспечивает:

· Техническую поддержку партнеров;
· Методическую поддержку партнеров;
· Маркетинговую и информационную поддержку партнеров.
Дополнительная информация указана в Партнерском соглашении. 

Обязательства фирмы - Партнера перед клиентами

При работе с клиентами по продвижению, внедрению и сопровождению ПП семейства «Неосистемы: Лесозавод» фирма-Партнер обязуется:

Провести внедрение программных продуктов по технологии стандартного внедрения, разработанной фирмой «1С»: 

· Предпродажная работа, демонстрация 

· Экспресс-обследование, определение требований 

· Анализ и построение технической архитектуры 

· Поставка и установка программного обеспечения 

· Детальное обследование 

· Адаптация и тестирование 

· Внедрение 

· Обучение 

В случае невозможности продолжения работы с клиентом фирма-Партнер обязуется уведомить компанию «Неосистемы Северо-Запад» и передать всю необходимую информацию для продолжения работ с данным клиентом.

Дополнительная информация указана в Партнерском соглашении. 
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